https.:.//www.ircgmbh.de/en/job/head-of-sales-m-w-d/

Head of Sales (m/w/d) in Minchen IRC®
Description o International Recruiting Company
Unser Kunde stellt und entwickelt Online Dienstleistungen fir Unternehmen. Fir die

weitere Expansion suchen wir am Standort Miinchen einen Job Location

Miinchen

Head of Sales (m/w/d)

Kennziffer:
lhre Aufgaben

* Sie sind verantwortlich fir die Akquise und intensive Betreuung von neuen
Kunden, Kooperationspartnern und Multiplikatoren, insbesondere
Genossenschaftsbanken, Sparkassen, Privat- & Geschéftsbanken sowie
deren Bankenverbande und weiteren Finanzinstituten.

* Sie erarbeiten neue Vertriebsstrategien und -konzepte aus und sind fiir die
Durchflihrung der VertriebsmaBnahmen verantwortlich.

* Sie initiileren und begleiten Marktanalysen.

e Sie verhandeln selbststandig Vertrdge den Kunden und schlieBen Vertrage
zur Nutzung der Plattform ab.

¢ Sie geben Wiinsche / Input ihrer Kunden an die Produktentwicklung weiter
und tragen dadurch aktiv zur fachlichen Weiterentwicklung der Plattform
bei.

¢ Sie bauen sich ein Team auf, welches sie im Sales und bei der
Kundenbetreuung unterstitzt.

Ihr Profil

* Sie verfligen Uber ein betriebswirtschaftliches Studium oder haben eine
abgeschlossene Ausbildung bei einer Bank absolviert oder verfligen liber
einschlagige Berufserfahrung im B2B-Vertrieb.

¢ Sie haben mindestens 5 Jahre Berufserfahrung im Firmenkundengeschéaft
einer Genossenschaftsbank, Sparkasse, Privatbank oder Landesbank oder
im B2B SaaS Vertrieb gesammelt.

* Sie verfligen idealerweise Uber Fachkenntnisse im Konsortialkreditgeschaft
und in der gewerblichen Immobilienfinanzierung.

* Sie haben idealerweise bereits Erfahrung in einer Fiihrungsposition
gesammelt und wissen, wie man ein Team aufbaut, motiviert und fihrt.

* Sie haben ein souverédnes Auftreten bei Kunden und haben einen hohen
Qualitatsanspruch bei ihren Présentationen und Verhandlungen.

* Sie haben idealerweise ein aktives und ausbaufahiges Netzwerk zu
Banken.

* Sie bringen eine mehrtégige Reisebereitschaft mit, um das Geschéftsmodell
auch bei Kunden vor Ort zu prasentieren.

Weitere Informationen

Unser Kunde bietet:

International Recruitment Company Germany GmbH Personalberatung und Personalvermittlung fur nationale und
internationale Unternehmen, Vermittlung von Interimmanagern,

Freiberuflern, HR Services, Besetzung anspruchsvoller

Positionen Stellenanaebote Stellenanzeiaenservice



¢ Flexible Arbeitszeiten

e einen Firmenwagen auch zur privaten Nutzung

Mobiles Arbeiten méglich

¢ Gute Verkehrsanbindung und Parkplétze

¢ Moderne Burordume (Minchen und Frankfurt) & ergonomische
Arbeitsplatze

¢ RegelmaBig frisches Obst und Getranke im Office

e Team Breakfast on Mondays

e Team-Yoga

¢ Sport- und Freizeitangebote

¢ Weiterbindungsmadglichkeiten und regelmaBige Trainings mit Experten

¢ RegelmaBe Hackathons

¢ Weihnachtsfeier

e Teamausfllige /-events

¢ RegelmaBige Koch-Sessions

Bei Interesse an dieser Position, freuen wir uns Uber die Zusendung lhrer
vollstdndigen Bewerbungsunterlagen, vorzugsweise per E-Mail, inklusive I|hrer
Gehaltsvorstellung und Ihres moglichen Eintrittstermins.

Ansprechpartner fir diese Position ist Herr Florian Feichtmeier.
KONTAKT

IRC
International Recruitment Company Germany GmbH

Léwengrube 10
80333 Miinchen

Telefon: + 49 8999 01 84 - 90
Telefax: + 49 8999 01 84 - 91

Web: www.ircgmbh.de
E-Mail: info@ircgmbh.de
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